
 

 

 

PARRIAUX SYLVAIN 

Disponibilité : Début Mars  

EXPERIENCE 
11/2013 – 11 /2022 
Boulanger • Chef d’entreprise • Au fournil de Gières (Grenoble) 

Gestion de la boulangerie de la fabrication jusqu’au nettoyage en 
passant par de la comptabilité avec l’aide de mon expert-comptable  

05/2022–09/2022 
Aide bobineur • ouvrier • Avery Dennison ( Champ-sur-Drac) 

11/2022–12/2022 
Magasinier • ouvrier• Feu vert (Saint-Martin-D’hères) 

03/2023–09/2025 
Magasinier /vendeur comptoir /cariste • ouvrier • Fluidra  
(Bresson)  
06/01/2025 au 30/04/2025 remplacement Chef d’agence  
 
10/2025—aujourd’hui  
Technico-commercial ‘’traitement de l’eau’’ • ouvrier •SPI 
transaction ‘’ produit pro piscine ‘’ ( Chambéry ) 
 
 
Mes missions en qualité de remplacent de chef d’agence : 
 
Gestion des stocks et des approvisionnements, faire la caisse et dépôt, 
accueil client, vente comptoir, chargement et déchargement de camion, 
formation d’intérimaire, gestion litige (transport, erreur de saisie de 
commande, retard de livraison) Devis, saisie de commande. Utilisation de 
AS400 

 
FORMATION 
IMT de Grenoble  
2002-2004 CAP de boulanger 
2007 mention complémentaire ‘’ pain spéciaux et viennoiserie 
garni’’ 
2008 première année de Brevet professionnel en boulangerie 
11 /2012 Formation Des dirigeants bénévoles avec le CDOS (Comité 
départementale olympique et sportif) 
06 /2023 CACES 3 
12 /2023 PSC1 (Prévention et secours civique de niveau 1)  
 
LANGUES :  
Français : langue maternelle  
Anglais : 3/5 
Espagnol : 3/5 
 
BENEVOLAT : 
Président de l’association Grenoble roller mai 2010 à mars 2013 
 

 

 
 
 
 

 

 
 
 
 
 

27 allée 9, chemin villebois 
38100 Grenoble 

 

 
07 82 61 76 66 

 

📅 Age : 40 ans (8 /11/1985) 
 

🚗 Permis : B, véhiculé 
 

 

 
sylvain.parriaux@gmail.com 

Fort de 20 ans d’expérience dans la boulangerie, 
dont 9 ans en tant que gérant de ma propre 
boutique, ma carrière a ensuite pris un tournant 
vers le secteur du commerce spécialisé. 
 
J’ai occupé un poste de vendeur comptoir, 
magasinier et cariste dans la vente de matériel de 
construction de piscines.  
 
En parallèle, j’ai assuré des missions 
commerciales, contribuant activement au 
développement de l’activité. Durant quatre mois, 
j’ai également remplacé la cheffe d’agence, en 
assurant la gestion quotidienne du point de vente 
ainsi que l’encadrement d’un équipier en 
formation. 
 
Par la suite, j’ai évolué vers un poste de technico-
commercial, spécialisé dans la vente de produits 
chimiques pour le traitement de l’eau des 
piscines et spas. 
 
Missions principales : 

 Gestion des commandes fournisseurs 
 Élaboration des devis, de la commande 

à la facturation 
 Suivi des commandes  
 Organisation et réalisation des 

livraisons 
 Conseil technique auprès des clients 
 Renfort des équipes sur chantier  

 
Appréciant le challenge et l’acquisition de 
nouvelles compétences, je suis reconnu pour ma 
patience, ma rigueur et mon sens du détail.  
 
Je dispose également de solides connaissances en 
informatique. 
 

 

 


